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Vebe ar lyhdrda for vad vi i branschen behdver och deras sortiment méter vara behov”, sager Joakim Hansen
pa Engelhardt. Foretaget har anvéant Vebes produkter i mer &n 50 ar.

"\l uppskattar Vebes
flexibilitet och service”

Goteborgshaserade Engelhardt producerar torra blandningar for bland annat bageri och
konditori. De har anvént Vebes forpackningslosningar i mer 4n femtio ar - och ser manga

skil att fortsatta med det.

Engelhardt ar ett familjeféretag inom livsmedel
som grundades 1962. | nulaget har féretaget,
som utvecklar innovativa, smakfulla och funktio-
nella torra blandningar for bland annat bageriin-
dustrin, runt 60 anstallda.

— Vi tillverkar exempelvis olika brédmixer och
funktionella blandningar, berattar Joakim Hansen,
som jobbar med processutveckling pa foretaget.

Att ligga i framkant ar viktigt fér Engelhardt — som
just nu genomfér en av de storsta satsningarna
i foretagets historia, med ytterligare férstarkning
av kompetenser, nya produktionslinjer, smarta
forpackningar och en hypermodern, innovativ pro-
duktutveckling. Anda sedan 70-talet har Engel-
hardt anvant sig av Vebes férpackningslésningar,
och nar det var dags att byta ut sackfyllaren forra
aret foll valet ater igen pa Vebe.

— Viinvesterade i en Autopac EC 5.46 F6r mig
var det enkelt att valja Vebe. De erbjuder bra ser-
vice, ar valdigt tillgangliga och jag har bra relation

till hela servicegénget som jag kanner val, sager
Joakim Hansen.

Det Joakim Hansen uppskattar med Vebes
Autopac ar bland annat flexibiliteten.

— Vi kan kora bade egenproducerade plast-
sackar fran slang och prefabricerade 6ppna
pappers- eller plastsackar i den, vilket gor att vi
kan erbjuda vara kunder alla mojliga typer av for-
packningar. Vebe ar lyhorda for vad vi i branschen
behdver och deras sortiment moter vara behov,
sager han.

Att Vebe finns pa néra hall rent geografiskt ser
han ocksa som ett plus, liksom héllbarheten
pé Vebes produkter.
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Forsta massan
efter pandemin

Efter ett langt uppehall pa grund av
pandemin var det antligen dags for
massa igen.

| slutet av september stéllde Vebe
ut pa forpackningsméassan FachPack i
Nuremberg, Tyskland.

Tony Douhan, séljare, berattar att massbe-
soket var mycket lyckat:

— Det hér ar en massa som vi inte har
besdkt tidigare, sa vi visste inte riktigt vad
vi kunde férvanta oss. Men vi ar valdigt
néjda. Inriktningen pa& méssan var helt ratt.

Tony, som var pa plats tillsammans
med Mats Lindgren, vd, och séljare Martin
Holmberg berattar att massorna ar mycket
viktiga fér Vebe.

— Det ar sa vi knyter nya kontakter som
vi sedan jobbar vidare med. P4 FachPack
hade vi inga maskiner med oss, men en
infomonter dar vi fick mojlighet att visa upp
oss. Vi fick bra kontakt med potentiella
kunder fran bland annat Tjeckien, Polen
och Ungern. @

BAGGING AN
PALLETIZING

Vi finns pa Facebook, LinkedIn och Youtube




\ebe firade

| bérjan av oktober firade Vebe 100 ar.

Ett 40-tal personer, bland annat tidigare
anstallda, bybor och medlemmar i Svenska
Kvarnféreningen, deltog i firandet som
innehdll bade studiebesdk och middag.

Jubileumsdagen startade med studiebesok vid
Forssa Kvarn och fortsatte sedan med ett besok
vid Wilhelm Backmans grav. Efter detta féljde
studiebesok pa Vebes fabrik i Bjorkoby och en
festlig jubileumsmiddag.

Dagen, som arrangerades i samarbete med
Bjorkoé Hembygdsférening, blev valdigt uppskattad.

SVERIGE

PORTO BETALT

Dina kontakter

FORSALINING
Mats Lindgren, VD/férséljning
0383-312 06 | mats@vebe.se

Tony Douhan, séljare
0383-313 13 | tony@vebe.se

Martin Holmberg, séljare
0383-312 40 | martin@vebe.se

Helena Friberg, inneséljare
0383-312 09 | helena@vebe.se

Niclas Simonsson, séljare Turkiet
+90 (0)533-612 64 98
niclas@vebe.se

EKONOMI
Britt-Marie Johansson
britt--marie@vebe.se

RESERVDELAR
Dan Borg
0383-312 25 | dan@vebe.se

SERVICE
Torbjorn Karlsson
0383-312 27 | torbjorn@vebe.se

— Vi hade en trevlig dag och har fatt mycket posi-
tiv respons efterat, berattar Mats Lindgren, vd. Il

Martin ny séljare pa Vebe

Martin Holmberg ar
ny séljare pa Vebe. Han
kommer fran traindustrin dar
han bland annat jobbat med
forsaljning av skivmaterial,
béde som regional séljare d
och Key Account Manager. /{
— Det ar roligt att far lara  #4
sig en helt ny produkt och marknad, séger

Push and pull-teknolog
minimerar dammet

Med hjalp av en speciell teknologi dar
luftflodet kontrolleras kan damningen
minimeras vid sackfylining.

- Det har ar en vidareutveckling av
var Autopac, séger Mats Lindgren,
vd pa Vebe.

Teknologin kallas "push and
pull” och innebar att ren luft
tillférs in i maskinen pa ett kon-
trollerat satt, samtidigt som den
sugs ut pa ett annat stalle.

— Pa det hér sattet skapas ett
kontrollerat luftfldde inne i ma-
skinen som gor att dammet inte
hittar ut, sager Mats Lindgren.

Det finns méanga vinster med dammffri fylining.
Behovet av stadning minimeras, service och

Martin, som framst kommer att jobba mot
sodra Sverige, Tyskland och Danmark.

Martin bor i Helsingborg med fru och hund.
Fritiden dgnar han gérna at att golfa, kora
motorcykel, aka snowboard och jaga.

Kevin nytillskott
pa servicesidan

underhall underlattas och Kevin Kaufmann, 29, fran
maskinens livslangd okar. Nassj6 ar nyanstalld som

~ Maskindelarna resande servicetekniker pa
mar helt enkelt battre Vebe.

¥ samtidigt som vi moter
de hoga hygienkrav som
finns pa marknaden. Den
har optionen kommer att
finnas som tillval pa vara
nya maskiner. Den kommer
ocksa kunna appliceras pa
aldre maskiner, sager Mats
Lindgren.
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— Det roligaste med mitt nya jobb ar att jag
far anvandning for all kunskap och utbildning
jag har samlat pa mig genom aren, sdger han.

Pa fritiden gillar Kevin att vara ute och
vandra, fiska med kompisar och att klattra.

I A/
A S P
7/ 7

VEBE TEKNIK AB ¢ Aspvagen 6 * 574 95 Bjorkoby ¢ Tel: +46 383-312 00 ¢ info@vebe.se




